
Desde el punto de vista, de la gestión, son muchas las necesidades  
específicas que tiene la compañía, como es el hecho de llevar al día un 
calendario con los trabajos de todos los modelos y actores; planificar los 
castings, viajes, eventos, compromisos, etc. Es importante tener  
actualizada toda esta información para evitar que las contrataciones se 
solapen. Por este motivo, en este sector es necesario contar con 
herramientas específicas de gestión, para que  puedan llevar a cabo 
distintos tipos de facturación. “Si por ejemplo emitimos una factura por 
derechos de imagen desde la agencia, habría que aplicar la retención del 
impuesto de sociedades, mientras que si se factura a nombre de un  
modelo, la retención es distinta al aplicarse el IRPF”, comenta Ángel 
Herrera, gerente de Salvador Models. “Por ello decidimos contar con un  
sistema profesional de gestión que nos permitiera llevar toda la 
contabilidad de una manera automatizada” .

“Queríamos cambiar de 
herramienta de gestión 

y nuestro distribuidor 
habitual nos recomendó 

a DATISA. Tras unos 
pocos días de 

implantación y un 
pequeño curso de 

formación, estábamos 
preparados para operar 
con la herramienta.  Se 

trata de una solución 
muy completa, acertada 

y que ofrece una gran 
flexibilidad. La principal 
ventaja desde nuestro 

punto de vista es la del 
soporte, ya que es muy 
directo y ágil, y siempre 

solucionan cualquier 
incidencia enseguida.

Ángel Herrera, Gerente 
de Salvador Models.

PUNTO DE PARTIDA:

Salvador Models: pioneros en el mundo de la moda, 
publicidad, cine y Televisión

Necesidades de gestión en el mundo de la publicidad

Salvador Models es una agencia de modelos de gran relevancia a nivel 
nacional. Ubicada en Barcelona, comenzó su andadura en 1975 gracias al 
espíritu emprendedor de Salvador Huguet, ex modelo y actor, siendo una 
de las agencias de modelos pioneras a nivel nacional. Pronto se hizo un 
hueco entre las mejores firmas del sector tanto en el mundo de la moda 
como en el de la publicidad. En 2007, Ángel Herrera se hizo con el total de 
las acciones, para imprimir innovación y dinamismo a este proyecto  
empresarial gracias a sus 20 años de experiencia en la gestión y dirección 
de esta firma. 

La agencia ofrece a sus clientes todos los servicios que necesitan a través 
de sus diferentes departamentos: Hombre, Mujer, Niño, Nacional, 
Internacional, Cine/TV, etc. Se trata de una oferta global tanto de 
modelos, como de actores, para que los clientes puedan tener todos los 
servicios centralizados en una misma agencia, algo poco frecuente en este 
sector.

En un futuro próximo, la compañía planea emprender su expansión  
abriendo oficinas en Madrid y otros puntos de la geografía española. 



RESULTADO:

SOLUCIÓN DATISA:

DATISA 
C/ Joaquín Turina 2. 28224 Pozuelo de Alarcón. Madrid. 

Telf. 917159268. E-mail: comercial@datisa.es
www.datisa.es

Un soporte directo y ágil

Selección e implantación de la solución de gestión DATISA

Salvador Models implantó la solución de contabilidad de DATISA, a través 
de la cual pueden gestionar de una manera automatizada el control de 
facturas por proveedores y clientes ya que “se trata de una solución muy 
completa, acertada y que ofrece una gran flexibilidad. La principal  
ventaja desde nuestro punto de vista es la del soporte, ya que es muy  
directo y ágil, y siempre solucionan cualquier incidencia enseguida”.

Asimismo, la solución de contabilidad de DATISA ofrece a Salvador 
Models numerosas ventajas funcionales, como el ahorro de tiempo en los 
cierres anuales, la comodidad en la introducción de asientos o la facilidad 
a la hora de realizar las declaraciones. El programa también permite 
tener una completa previsión de cobros y pagos y ayuda a la toma de 
decisiones, gracias a las estadísticas contables que permiten comparar 
diferentes ejercicios y periodos contables.

En cuanto a la integración de la información, la compañía cuenta con una 
solución desarrollada a medida para llevar a cabo la facturación. Desde 
esta solución propia la firma cuenta con un enlace automatizado que 
permite importar los datos a la herramienta de contabilidad de DATISA.

De cara al futuro, Salvador Models tiene previsto implantar nuevos 
módulos del ERP de DATISA para ampliar los buenos resultados que ha 
aportado el fabricante a otras áreas de gestión de la agencia. 

En un principio, la compañía implantó entre otras, la herramienta de un 
conocido proveedor multinacional, pero decidió cambiar a DATISA debido 
a la flexibilidad de la solución y al mejor soporte que ofrece el fabricante. 
“Queríamos cambiar de herramienta de gestión y nuestro distribuidor  
habitual nos recomendó a DATISA”, comenta Herrera. “Tras unos pocos 
días de implantación y un pequeño curso de formación estábamos 
preparados para operar con la herramienta”. 
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